Mayo 2024 EXPO MANGO

Como iniciar un
hegocio exitoso de
procesamiento de
mango: factores clave
a considerar

* FIT
FOR
MARKET+



Presentacion del COLEAD - 5 minutos

Vision general del estudio sobre el sector del mango -
5 minutos

Oportunidades para los productos alimentarios - 15
minutos

Posibilidades de tratamiento de los residuos del
mango - 10 minutos

Preguntas y respuestas - 5 minutos




...Mas sobre el papel de COLEAD y el
departamento de Estudios de Mercado

...Que es el Estudio Sectorial del Mango
y qué contiene

...Conocer las oportunidades del
mercado y los ingredientes del éxito



COLEAD

Comité de Enlace Entre

Espiritu Empresarial -
Agricultura - Desarrollo




VISION GENERAL DE COLEAD

é¢Qué es COLEAD?

GENTE EN CRECIMIENTO '3-:

COMITE DE FOMENTO DE LA INICIATIVA EMPRESARIAL Y LA AGRICULTURA

- Asociacién del sector privado sin animo de lucro
// e o EQUIPO
~ Mas de 500 miembros de 49 paises DE

L A R .
gentes de los sectores publico y privado 70+

- Desarrollo de herramientas y conocimientos
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: X \— Movilizacién de conocimientos y recursos
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"~ Creacién de capacidades

Facilitar y poner en practica todas las acciones que permitan, directa y/o indirectamente, aumentar la contribucién del sector

agricola, y de la horticultura en particular, a la consecucion de

50 aiilos de funcionamiento, 20 afios aplicando
programas

Mas de 1.500 acciones de apoyo ejecutadas
desde 2018
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12 programas en 143 paises

IMPACTO

De la horticultura a la agroalimentacion
De la exportacidon a los mercados regionales y nacionales
Del fresco al procesado
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Mas de 20.000 usuarios registrados en la
plataforma de aprendizaje electrdnico
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® Oficinas en 4 paises e Presencia histdrica en mas de 50 paisexpansion a mas de 140 paises
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Sistemas sanitarios y fitosanitarios

Agricultura sostenible

Gestién de organizaciones y
Desarrollo empresarial

Pedagdgico



HERRAMIENTAS COLEAD

Las soluciones de COLEAD www.colead.link



éQueé es el Estudio
Sectorial del Mango?




Estudio del sector del mango - Productos estudiados

Residuos
Productos alimentarios

Compost
Mango deshidratado Recién cortado

Congelado / IQF

Vinagre

Disponible en la biblioteca electronica COLEAD

Mantequilla (aceite)



H Evaluar las oportunidades = tres preguntas principales

¢Qué producto?

¢Qué mercado?

¢Qué tecnologia?



Demanda del mercado Suministro

Analisis econdmicos Cuestiones y oportunidades

¢ Cuales son las principales normas e Resuma los problemas vy las

econdmicas? oportunidades en un cuadro
e ¢Qué significa esto para la

oportunidad?

Ingredientes para el éxito

éHay alguna oportunidad? éQuiénes serian e ¢Qué hay que dominar
Si es asi, ¢de qué se trata? clientes viables? para tener éxito?
¢ Cuadl es el tamafo? e iComo llegaria a ellos? e Vigilancias, zonas de
e ¢Qué tecnologia se interés, etc.
necesita?
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Demanda del mercado Suministro

Tendencias del mercado e Demanda .
Tipo de cliente * Tendencias .
Ubicacion del cliente e Estacionalidad .
Normas de calidad * Tecnologia, procesosy .
Variedades técnicas .
Mercado ecoldgico e Estructura de |la cadena .
Conjunto competitivo de valor .

 Almacenamientoy

transporte
* Equipamiento

Analisis econdmicos

Ingredientes para el éxito

Equipo directivo
Certificacion

Gama de productos
Logistica y planificacidn
Finanzas y tesoreria
Calidad

Excelencia en la
contratacion

Acceso al mercado

Cuestiones y oportunidades
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Oportunidades para los
productos alimentarios




Oportunidades en productos alimentarios: vision general de los
productos

Mango deshidratado Recién cortado
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H Oportunidades del mango fresco - resumen de productos

Deshidratado Recién cortado

PERCEPCION 1

El encurtido y el vinagre no
se hacen con residuos de
mango.

Vinagre
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Tendencias del mercado

La busqueda de alimentos
exoticos saludables es un
motor de crecimiento.

Cuanto mas fresco, mejor.

La disminucidén de la renta
disponible frena el
crecimiento

PERCEPCION 2 PERCEPCION 3 PERCEPCION 4

La seguridad alimentariay
las credenciales de
sostenibilidad son los
cimientos del comercio.
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Oportunidades

* Abastecimiento regional para * NFC/NPC (No procedente de * Exportacion, transporte aéreo
completar un calendario anual concentrados)
de suministros

|IQF

e Cubos IQF, rodajas, bajo
demanda
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Ingredientes para el éxito - Mango deshidratado

PERCEPCION 4

Desafio técnico
Se espera calidad y disponibilidad.
Requiere competencias profesionales:
abastecimiento local y regional
estrategias de diversificacion fuera de

temporada.

¢:Qué mas puede ofrecer?
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Ingredientes para el éxito - Pulpa de mango

PERCEPCION 5

iEres un embotellador o un pulpero!

PERCEPCION 6

La pulpa de mango es un mercado
relativamente maduro

EL APPCC es un requisito basico.

Busque oportunidades para
diferenciarse.

Preparese para las reclamacionesy
aprenda a comercializar su producto y

sus variedades.

Encontrar un socio estratégico
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Ingredientes para el éxito - IQF

PERCEPCION 7

Los elevados costes de puesta en
marchay la escala de demanda de la
linea de congelacién.

> 1,1 millones de euros

PERCEPCION 8

Fundamental para dominar el
abastecimiento y su gama de
productos de temporada.
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Ingredientes para el éxito — Reciente cotado

PERCEPCION 10

Se trata de una empresa de
operaciones que mueve mango

PERCEPCION 11

Usted es propietario del suministro del
producto y no sdlo de una ventana de
produccion.

El aprovisionamiento regional o
internacional es clave.

PERCEPCION 12

La gestidén de cuentas es crucial.
Usted es una prolongacion del
minorista.
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Oportunidades de
transformacion de los
residuos del mango




H Preguntese

¢ Cuantos residuos generan las

exportaciones de mango
deshidratado al ano?
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H é¢Lo sabias?

24

Exportacion de Mango fresco Residuos
mango seco



H Las industrias eficientes son circulares

FRESCO DESHIDRATADO PULPA
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Oportunidades para los residuos de mango - Productos
estudiados
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Programas para
agricultores que
necesitan insumos
Alimentos ecolégicos
Sostenibilidad de las
exportaciones

Pobreza energética
Combinacién de recursos
energéticos
Deforestacion

Energia limpia
Urbanizacion
Vendedores ambulantes

Novedades y tendencias
Belleza limpia
Fragancias florales y
nostalgicas

Ciudadano responsable
Mezclas de mango
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Ingredientes para el éxito - Compost

PERCEPCION 11

Técnica aerdbica.

PERCEPCION 12

El compost es facil de hacer. Un buen
compost requiere una técnica excelente y
recetas equilibradas.

PERCEPCION 13

Un negocio viable utiliza ingredientes de
temporada, todo el ano.
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Ingredientes para el éxito - Briquetas

PERCEPCION 14

Se pueden fabricar briquetas. Pero el
secado en la estacion humeda es todo
un reto.

PERCEPCION 15

¢ Es mejor el compost?
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Ingredientes para el éxito - Mantequilla de mango

PERCEPCION 16

La moda de los aceites naturales ha
suscitado un gran interés.

Pero, ¢se trata de una moda?

PERCEPCION 17

Recoger las pepitas, secarlas y extraer
el aceite es una empresa a escala.
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PREGUNTAS Y RESPUESTAS



https://unsplash.com/fr/@kaysha?utm_content=creditCopyText&utm_medium=referral&utm_source=unsplash

Puede limitar sus residuos gestionando
mejor sus huertos. Para ello, puede
consultar las guias de buenas practicas y
las formaciones ofrecidas por COLEAD
para apoyar a los socios beneficiarios,
disponibles en la biblioteca electronica
y en la plataforma de aprendizaje
electronico. Si no es socio beneficiario
de ningun programa de desarrollo,
puede rellenar una solicitud de ayuda
para recibir asistencia técnica
especifica, como sesiones de formacion
colectiva.

En los distintos capitulos se
incluyen cuadros comparativos
gue muestran los costes de la
tecnologia, el volumen de mango
necesario, los puntos de
equilibrio y algunos datos mas
sobre la rentabilidad de los
distintos productos derivados del
mango.

Le aconsejamos que se ponga en
contacto con el Departamento de
Estudios de Mercado
(network@colead.link)
describiendo las actividades de
SU empresa y su experiencia en
exportaciones, los mercados a los
gue se dirige y si ya es o no
miembro o socio beneficiario de
COLEAD.


https://resources.colead.link/en/library
https://training.colead.link/?lang=en
https://www.colead.link/application-for-support-en/

Enlaces utiles

> Sitio web de COLEAD

> Biblioteca COLEAD

> e-learning COLEAD

» Plataforma AGRINFO (actualizaciones normativas)

» Solicitud de ayuda

» Para mas informacion: network@colead.link
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https://www.colead.link/fr/acceuil/
https://resources.colead.link/fr/bibliotheque
https://training.colead.link/?lang=fr
https://agrinfo.eu/
https://www.colead.link/fr/application-for-support-fr/
mailto:network@colead.link

Esta actividad cuenta con el apoyo del programa Fit For Market Plus. El programa Fit For Market

Plus es ejecutado por COLEAD en el marco de la cooperacion al desarrollo entre la Organizacion

de Estados de Africa, el Caribe y el Pacifico (ODACPS) y la Unidén Europea (UE). F I T
Esta publicacion ha sido elaborada con el apoyo financiero de la UE y la OACPS. Su contenido es

responsabilidad exclusiva del COLEAD y en ningtn caso debe considerarse que refleja la posicion

de la UE o del OACPS. MAH KET'!



